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「プレゼンテーション入門セミナー」 開催概要 

～本当に必要なプレゼン・スキル“超”集中講義～ 

 

株式会社ディレンマは人材マネジメント領域において企業の人材育成を支援する企業です。社員研修・企業研修を中心にソリュ

ーションを提供し、競争力の高い人材育成を実現します。株式会社ディレンマが運営するサイト「Method（メソッド）」では成果をあげ

る社員研修・企業研修プログラムをご用意しています。 

 

今回、その株式会社ディレンマでは「プレゼンテーション入門セミナー」と題した、公開セミナーを開催します。企業研修講師・コン

サルタントとしてビジネスパーソンのスキル向上を支援している、コンパスポイント（Compass Point）代表の大平邦登氏を講師としてお

迎えし、講義に加え、演習、フィードバックのサイクルを取り入れた実践的なカリキュラムで、プレゼンテーションのスキルを半日（4 時

間）で習得して頂けるようにしました。 

プレゼンテーションの基礎・基本を身につけ、実践的な手法をマスターする講座となっています。 

 

セミナー概要 

プレゼンの必要領域をすべて網羅することでモレのない学習を行い、実務での課題とトレーニング術を明らかにします。プレゼン

の失敗理由は人によって異なります。当セミナーは、プレゼンの 4 領域－「内容：Contents」「論理：Logic」「ビジュアル：Visual」「発表

技術：Delivery」－における自身の KFS（プレゼン成功のカギ）を「講義→小演習→フィードバック」のサイクルでしっかり学びます。基

礎・基本を徹底的に学び、講師によるクリニックでセミナーのストレッチ度をキッチリ棚卸します。実務でさらにプレゼンテーション上

手になるためのポイントとトレーニング方法を講師が手厚く指導いたします。 

 

（講師からのコメント） 

以下の項目に一つでも該当する、経営企画・商品企画・マーケティング部・営業担当者など実務でプレゼンテーションの機会がある

方は参加必須です！ 

1. プレゼンに必要なスキルを網羅したセミナーを受けたい 

2. プレゼン内容が相手に刺さらない 

3. 「何が言いたいの?」「それ本当?」「別の案を検討してくれ!」「話が長すぎる!」 

「本当にできるの?」 「時期尚早だ!」などと最近言われたことがある 

4. わかりやすくインパクトのあるプレゼン資料を作りたい 

5. プロから直接コメントをもらって自分のプレゼンスキルのレベル（＝市場価値）を 

知りたい。強み・弱みの把握と KFS（プレゼン成功要因）を知りたい 

6. 自分のプレゼンにダメ出しをした相手をギャフンと言わせたい（相手を感心、納得させたい） 

7. オーソドックスなスキルを学びたい 

上記ニーズ・悩みにお答えすることが本セミナーの目的です。 

その他、プレゼンテーション研修の導入をお考えの方（人事・研修担当、マネジャー、役員、経営者の方など）の参加も大歓迎です。 



セミナーカリキュラム 

2012 年 2 月 17 日（金）13:00～17:00 

1.  相手に刺さる！ 内容の組み立て術 

     (1) 相手に刺さる内容を決める～プランニングの落とし穴は？ 

     (2) プレゼン与件と意思決定プロセス分析で内容をアセスメントする 

2.  相手の YES を勝ち取る！ 相手をうならす“論理構成”づくりの速攻ワザ 

     (1) ターゲット・キーパーソン分析で論理のツボを探る 

     (2) アウトライン・ピラミッド法でサマリー構築 

3.  相手の速攻理解を促す！ “ビジュアル”資料の表現テクニック 

     (1) 15 秒で相手に伝わる資料のレイアウト 

     (2) ひと目でわかる図解・チャート・グラフの見せ方 

4.  相手の度肝を抜く！ “発表技術” 

     (1) “スティーブ・ジョブズのプレゼン”の見過ごせない要素とは？ 

     (2) 聴衆向けスクリーン、少人数向けテーブルプレゼンなど 

     シチュエーション別の裏ワザ 

     (3) 正攻法 or サプライズ型 使い分けの妙を知る 

5.  総合エクササイズ 

     (1) 講師による個別クリニック～今日のストレッチ度をキッチリ棚卸する 

     (2) プレゼンのプロになるためにワンランク上の課題とトレーニング術を明らかにする 

6.  質疑応答 

 

開催日時 

2012 年 2 月 17 日（金） 13:00-17:00 

 

会場 

フォーラム 8（東京都渋谷区 JR 渋谷駅より徒歩 5 分） 

東京都渋谷区道玄坂 2−10−7 新大宗ビル 

 

受講料 

31,500 円（消費税込） 

お支払方法 ：銀行振込 

 

主催者 

・社名 株式会社ディレンマ 

・代表取締役 中川賢太郎 

・所在地 東京都昭島市朝日町 3-11-9 

・講座詳細 http://edu.dilemma.co.jp/ （株式会社ディレンマ運営サイト「Method」） 

・お問い合わせ先 method@dilemma.co.jp 


